


BUSINESS STORY : VOTRE 
PROJET A RENDEZ-VOUS AVEC 

UN EXPERT-COMPTABLE

Mercredi 5 avril 2023 – 15h30

Jeudi 6 avril 2023 – 16h50



Intervenants

▪ Stéphane Kerdat
▪ Président du Comité Entreprises du CNOEC

▪ Eric Ferdjallah-Chérel
▪ Directeur de la stratégie métier au CNOEC

▪ Elsa Simoni
▪ Directeur du développement des missions 

et des marchés au CNOEC



Business Story

Création/Développement



Business Story Création/Développement

▪ Principe du dispositif
o Jusqu’à 3 RDV offerts par un expert-comptable volontaire partout en 

France

oPour réaliser une ou plusieurs prestations proposées

▪ Avantages 
oGagner du temps et de la tranquillité

oDétecter les éventuelles difficultés et vous proposer des solutions 
adaptées

oVous permettre de vous concentrer sur votre activité



Business Story Création/Développement

▪ Comment ça marche ?
1. Créez un compte sur

www.business-story.biz onglet

« Création /Développement »

2. Demandez une mise en relation avec un 
expert-comptable volontaire

3. Sélectionnez un expert-comptable à 
partir de sa géolocalisation

http://www.business-story.biz/


Business Story Création/Développement

▪ Déroulé du 1er rendez-vous 
1. Validez votre entrée dans Business story avec l’expert-comptable

2. Déterminez avec lui, la ou les prestations réalisées dans le cadre des 3 
rendez-vous offerts dans Business story

3. Signez avec votre expert-comptable une lettre de mission



Business Story Création/Développement

▪ Des offres de partenaires 
nationales et régionales 
oRéservées aux porteurs de 

projet accompagnés par un 
expert-comptable volontaire

▪ Pour en bénéficier
o Fournir la lettre d’entrée dans 

le dispositif que vous a remise 
votre expert-comptable



Business Story

Reprise/Investissement



Business Story Reprise/Investissement

▪ Principe du dispositif
o Plateforme destinée aux repreneurs, acquéreurs, investisseurs, 

personnes physiques ou morales
• Susceptibles de reprendre une entreprise et disposant d’une capacité financière 

minimum de 200 000 €

o Création d’un profil repreneur 
o Mise en relation avec des cédants par l’intermédiaire d’un expert-

comptable

▪ Avantages 
o Donner de la visibilité à votre projet de reprise auprès des 21 000 

experts-comptables
o Gratuité



Business Story Reprise/Investissement

▪ Comment ça marche ?
oCréation d’un compte personnel 

• Création du profil repreneur 

• Description du projet de reprise

oAccès dédié pour les repreneurs 
• www.business-story.biz 

• Onglet « Reprise /Investissement »

oProfil repreneur 
• Durée limitée (24 mois / relances )

• Modifier ou supprimer son annonce 



Création de votre profil repreneur

▪ 1ère partie : profil du repreneur
o Informations personnelles 

o Coordonnées, niveau de 
formation, CV, etc.

▪ 2ème partie : projet de reprise
o Localisation géographique

o Taille de l’entreprise

o Valeur de la cible

o Secteur d’activité

o Capacité financière personnelle

o Modalités de reprise



Business Story

Prévention/Relance



Business Story Prévention/Relance

Un collectif pour accompagner les entreprises dans la sortie de crise

Proposer à chaque entreprise une solution adaptée à sa situation

Détecter de manière anticipée les fragilités financières des entreprises

Orienter les entreprises en situation de fragilité vers le meilleur interlocuteur

Un outil de pré-diagnostic numérique est utilisé par les experts-comptables afin d’analyser la situation 
économique et financière des entreprises et d’établir un plan d’action réaliste et réalisable



Business Story Prévention/Relance 

▪ Le dispositif s’adresse 
o Aux chefs d’entreprise non accompagnés par un 

expert-comptable
o Susceptibles de rencontrer des difficultés
o Pour faire le point sur la situation économique et 

financière de l’entreprise

▪ En quoi ça consiste ?
o Solliciter une mise en relation avec un expert-

comptable volontaire géolocalisé pour réaliser un 
pré-diagnostic gratuit

o 1ère analyse aboutissant à un score et une synthèse
o Proposition de pistes d’amélioration par l’expert-

comptable en cas de difficultés
o Le cas échéant, accompagnement spécifique à 

prévoir dans une lettre de mission complémentaire



Business Story Prévention : Pré-diagnostic 

▪ Faire le point sur :
o Les indicateurs clés
o Les outils de suivi et prévisions
o La gestion du personnel
o Le règlement des échéances fiscales et

sociales
o Les relations avec les clients
o Les relations avec les fournisseurs
o Les relations avec les banques
o Les besoins de financement
o La publication des comptes annuels
o Les assurances souscrites
o Les dispositifs d’aide et de soutien



Questions/Réponses 
Rendez-vous sur le stand du Conseil national de l’Ordre des 

experts-comptables n° A 60
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